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Gestisci | nuovi mercati con vecchi canali?

CREA NUOVI CANALI

Muovi mercati richiedono nuovi canali di Vendita. Per raggiungere nuovi Clienti e Clienti nuowi, nel
modo e nel momento giusto. Le Ylines di fuga” della vendita sono sempre di pid. Da una parte |
Canali “leggen”, virtuali, temporanei e mobili, dall'altra Canali tradizionali pit specializzati & concreti,
da valorizzare e magari innovare, dall'altra ancora Canali ibridi fatti di nuove alleanze. La parcla
d'ordine & sperimentare nuove condizioni per creare, gestire & mantenere |'atterzione del Cliente.

Cosa ti impedisce di pensare a un nuovo Canale di vendita?

Hai pensato di “ri-pensare” il tuo Canale di vendita tradizionale?
Mella tua costellazione del valore, sei sicuro che nessun attors

pud diventare un tuo Canale di vendita?

Il Cliente potrebbe diventare un tuo Canale alternativo per vendere?

LINK
www.rollasole.com - www.afterheels.com www.redbox.com
https://affiliate-program.amazon.com/
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Make Money Advertising Amazon Products
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